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Dore & Vinduer

Abner dine kunder dgren
for dig? Ellers har vi nogle
nye greb til dig...

Hos KPK forsgger vi hele tiden at gere
tingene lidt bedre, helt ned i detaljerne.
Senest har vi haft kig pa vores greb og
til februar lancerer vi derfor et nyt de-
sign i tre forskelllige varianter. Den gode
kvalitet folger med.

Har du oplevet at dine kunder gerne vil have lidt
mere at vaelge imellem? Sa gleed dig til marts
maned. Her lancerer vi en ny serie af dergreb
til facadedere i mat stal-eloxeret overflade. Tre
forskellige dergrebs varianter, med matchende
beszetning. Feerdig monteret.

Men, nye greb er ikke det eneste. | dette nummer
af KPK Info kan du ogsa leese om et par af naeste
ars spaendende aktiviteter, der skal skaffe dig flere
kunder i dit lokalomrade. Farst og fremmest de

kommende seminarer, hvor du, dine svende og
lzerlinge kan deltage helt gratis. Her saetter vi
fokus pa nyt om energi, speendende produktny-
heder og et anderledes salgs-seminar med inspi-
rator Niels Senderby, der har skrevet bogen “Kan
jeg hjeelpe den naeste?”

Heorer du til dem, der gerne gar forrest, sa gleed
dig til seneste nyt om KPK Mobil, der ger det
endnu nemmere at “vide alt” og szelge mere. Vi
lgfter slgret pa naeste side...

Godt nytar

Piet Hyldahl
Salgs- og marketingchef
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Nye greb
Fabriksbesag

Den skaeve vinkel



DE NYE GREB
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Dargrebsmodel DG-1
er vores standard-model. Erstatter det tidligere dergreb.
Et godt greb der ligger naturligt i handen.

Dargrebsmodel DG-2

Et alternativt til standardgrebet.

Stilrent greb der kombinerer det moderne skarpe look med blade
former. Passer rigtigt godt til moderne byggeri. Mindre pristilleeg.
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Dargrebsmodel DG-3

Et lidt kraftigere alternativ til standardgrebet. Fylder godt
i hdnden. Et godt match til den traditionelle facadeder.
Mindre pristilleeg.

Alle grebsformerne er i mat stél-eloxeret over-
flade. Forsynet med returfieder i rosetten. Cyl-
inder og vriderbeszetning i samme overflade.
Greb og besatning altid faerdig monteret ved
levering. Nemt og enkelt for dig og du kan give
din kunde et par gode alternativer.

Kunne du teenke dig
at komme i lommen
pa dine kunder..?

Nej vel. Men vi har netop lanceret en mo-
bil udgave af vores hjemmeside. Sa nu er
du faktisk at finde i lommen pa din kunde,
hvis han pa vores mobil hjemmeside sagger
en professionel handveerker i sit lokalom-
rade. Det kraever dog lige, at du har husket
at tilmelde dig vores “Find handvaerker”
funktion.
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Man  kommer helt ind pa
mobil  hjemmesiden, ndr man besgger
www.kpk-vinduerdk fra en smartphone. Og
siden er opdelt i et omrade for private og et for
dig som handvaerker. Praecist som den normale
hjemmeside er.

—
=

De private brugere kan finde frem til den
naermeste handvaerker. Enten ved at sege pa et
postnummer, eller som noget nyt ved at tage
udgangspunkt i det sted de lige befinder sig.
Her bruger mobil hjemmesiden telefonens GPS
til at spore de naermeste handveerkere.

Som inspiration kan de private ogsa klikke rundt
i vores billedgalleri eller hente inspirationskata-
loget.
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Som handvaerker kan du nemt finde din kon-
taktperson hos KPK eller tjekke den aktuelle
leveringsuge med et enkelt klik. Faktisk kan du
0g5sa laese KPK information direkte pa din smart-
phone.

Sa kom til lommerne og fa gang i KPK’s mobil
hjemmeside.



INVITATION

Nu far du snart en
invitation til at tjene
nogle flere penge...

| virkeligheden er det ret enkelt: Mere energi i dit salg giver mere succes til dig.
Derfor gentager vi succesen med at invitere dig og dine kollegaer til et sjovt,
lzererigt og inspirerende seminar i neerheden af din virksomhed.

Interesseret? Sa hold gje med posten ... eller endnu bedre:

Find det seminar der passer dig bedst

allerede nu og tilmeld dig online pa

www.kpk-vinduer.dk/seminar

-HWM‘




KAN MAN VIRKELIG SALGE FLERE VINDUER
OM VINTEREN HVOR KULDE OG M@RKE HAR SANKET SIG
OVER LANDET? DET MENER THOMAS ANDERSEN OG HANS FOLK...

Den skaave vinkel

Horer du til dem, der mener, at det er
neermest umuligt at fa kunderne til at laeg-
ge ordrer ind pa nye vinduer om vinteren?
Sa skulle du overveje at gore som Thomas
Andersen, der har valgt at bruge KPK som
“dorabner” i sit lokalomrade.

“Tak for en rigtig hyggelig og interessant dag
hos jer i fredags. Det var rigtig godt at fa ind-
blik i, hvordan jeres verden er. Besgget har
virkelig give os lyst til at seelge mere her om
vinteren, hvor vi ofte mangler noget at lave”.

Nogenlunde sddan lgd mailen fra Thomas
Andersen, da han forleden havde veeret pa
fabriksbesgg hos KPK, sammen med sin faste
svend Seren og to underentreprengrer. Og
det er lige praecis, hvad vi gerne vil have ud

af fabriksbesggene samt de landsdaekkende
seminarer vi gennemfgrer i fordrs maned-
erne: Nemlig, at du far ny inspiration og mere
energi til at seelge mere. lkke bare i hgjsze-
sonen, men ogsa resten af aret.

Nu laver vi en aftale sammen og serger for
at hele teamet bliver klaedt pa til at erobre
nogle flere potentielle kunder - med storre
synlighed pa internettet, bedre salgsmate-
riale til slutkunderne og maske endda en at-
traktiv finansieringsordning, hvis det bliver
interessant.

Der vil altid veere et marked for renovering
af zldre huse over hele landet. Det
geelder bare om at have lysten
og evnerne til at ops@ge opgav-
erne - og det har Thomas An-
dersen i Tikeb og Greested, der
ligger nord for Kebenhavn.

Har du ogsa lyst til at fa mere
energi og blive lidt skarpere
pa salget, s& hold gje med
posten. Du far sikkert snart
en invitation...
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